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AGENT UBEZPIECZENIOWY TO AKWIZYTOR.

Agent ubezpieczeniowy to akwizytor. Niestety wcigz pokutuje taki obraz agenta jako smutnej osoby
starajgcej sie na site o elegancki ubidr, z teczkg w rece i zachecajgcej do rozmow o jego super ro-
zwigzaniu. To, czy chcesz by¢ akwizytorem zalezy od Ciebie. Nikt z nas nim nie jest i nie bedzie. A zresz-

tg czy kiedys do twoich drzwi zapukat lekarz lub prawnik i zaproponowat rozmowe o swoich ustugach?

AGENT UBEZPIECZENIOWY NIE JEST DOBRZE POSTRZEGANY.

To prawda i nieprawda. W Polsce wciaz jeszcze czeka nas daleka droga do uzyskania przez agentow
takiej renomy jak w Stanach Zjednoczonych, ale tez z roku na rok jest coraz lepiej. Wszystko zalezy od
nas agentow! Musimy mie¢ Swiadomos¢, ze w biznesie ubezpieczeniowym jesteSmy najwazniejsi - to
my decydujemy o sukcesie Towarzystwa. Z drugiej strony musimy pamietac, ze jestesSmy przedsiebi-
orcami, prowadzimy wiasny biznes, ktéry opiera sie na doradzaniu klientom w absolutnie kluczowych
aspektach ich zycia. Prawnicy, lekarze tez nie zawsze majg dobrg opinie, ale nie spotkatem jeszcze
zadnego przedstawiciela tego zawodu, ktéry by sie tym przejmowat. Rob swoje i pamietaj, ze dobry

agent to absolutnie prestizowa profesja.

PRACA AGENTA DAJE SWOBODE, MOZNA PRACOWAC KIEDY SIE CHCE.

Jest to niestety najbardziej szkodliwy mit dla agentdow. Jasne, ze tak jest, ale swoboda nie oznacza
mozliwosci nic nie robienia. Czesto widzimy agentdw, ktdrzy przez caty miesigc zyjg tym, ze prowadzg
wiasny biznes i sami decydujg o sobie. Niestety w momencie wyptaty juz zapominaja, ze decydujg sami
0 sobie. Praca agenta daje swobode, ale swoboda nie oznacza braku obowigzkéw. Pracuj madrze
i efektywnie. Co najwazniejsze pracuj systematycznie, bo sprzedaz ubezpieczen to proces, proces

dochodzenia do mistrzostwa Swiata.

SYSTEM WYNAGRODZEN NIE DAJE SZANS ZAROBIC.

Daje i to bardzo duzo...
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LUDZIE NIE CHCA SIE UBEZPIECZAC ALBO JUZ MAJA POLISY.

Jesli ktos spotkat sie z Tobg i nie wykupit polisy to zmartwie cie, ale problem lezy w innym miejscu.
O tym szerzej w Akademii Ubezpieczen. Tu nie chodzi o chedi, tu chodzi o poczucie potrzeby danego
rozwigzania. Jezdzgc samochodem tez nie chce zapinac paséw, ale ze wzgleddw bezpieczenstwa to
robie. Wielu ludzi po prostu nie mysli o konsekwencjach, a w szczegdlnosci konsekwencjach finan-
sowych ciezkiej choroby, wypadku czy $mierci. A co do ludzi, ktérzy maja polisy to jest ich nieco ponad
30%. A znakomita wiekszos¢ z nich nie wie co ma w polisie, a jeszcze w wielu przypadkach jest po

prostu nie ubezpieczona. To ze kto$ ma polise nie znaczy, ze jest ubezpieczony!

NA POCZATKU MUSZE UBEZPIECZYC RODZINE.

Jak to kiedys powiedziat moj znajomy: ,praca z rodzing oznacza te same pienigdze co w przypadku ob-
cych, a dwa razy wiecej problemdw”. Twoja rodzina powinna by¢ ubezpieczona , bo w razie problemaéw
ze zdrowiem, to na Ciebie moga spas¢ zwigzane z tym wydatki. A poza tym nie utrwalajmy przekona-
nia, ze szewc bez butéw chodzi. Nie musisz ubezpiecza¢ rodziny na starcie, ale zréb wszystko, zeby
twoja rodzina sama poczuta potrzebe wykupienia polisy bo jest to absolutna koniecznos¢. Najwiekszy

btad poczatkujgcych agentdw to ubezpieczenie tylko rodziny, bo to jest droga do porazki.

FIRMA NIE WSPIERA AGENTOW.

Czesto spotykamy agentow ktorzy zmienili juz piec razy firme bo kazda kolejna firma obiecywata wspar-
cie i pomoc. Zmartwie Was. Niestety jesli przez wsparcie rozumiemy przekazywanie klientéw, leaddw,
umawianie spotkan czy tez pfacenie za nic to faktycznie firmy nie wspierajg agentéw. Wsparcie to

przede wszystkim mozliwos¢ uzyskania wiedzy, dobry produkt i ptaszczyzny do wymiany doswiadczen.

DUZE ZAROBKI WYMAGAJA DUZE) WIEDZY.

Zarobki zalezg od wielu czynnikéw. Wiedza w naszej pracy jest wazna, ale nigdy ona sama nie za-
decyduje o sukcesie. Statystyka i wiedza naukowa nie sprzedaje. Skoro wiemy o tym, ze co czwarty

cztowiek zachoruje na nowotwor, a w Polsce emeryt moze liczy¢ na okoto 30% swoich zarobkdw jako
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Swiadczenie emerytalne, to czemu wszyscy nie wykupujemy na potege polis i inwestycji? A skoro
0 wiedzy mowa to wielu klientéw kupujac szuka rozwigzania problemu. Skutecznego rozwigzania,
a nie streszczenia owu i ogromu informacji dodatkowych. Czy jesli kupujesz samochdd to oczekujesz

od sprzedawcy, zeby rozkrecit Ci silnik i wyttumaczyt jego konstrukcje?

UBEZPIECZENIA TO 0SZUSTWO.

Jesli nie czujesz tematu ubezpieczen to daj sobie spokdj. Ubezpieczenie to podstawowa forma za-
bezpieczenia naszych finanséw. Sprzedaz polis to nie jest (z catlym oczywiscie szacunkiem dla takiej

sprzedazy) sprzedaz garnkow, tym trzeba zyc.

CIEZKO SIE UTRZYMAG W BRANZY UBEZPIECZENIOWE).

W tym momencie sami nie wiemy czy to mit czy nie... Staby agent moze dtugo uchowac sie w firmie,
pomimo iz zarabia mafto albo zyje tylko z odnowien polis. Co gorsza wielu zyje wynikiem sprzed lat,
wspomnieniami i tez sie utrzymuje. Historia topowych agentow, ktérych znamy pokazuje, ze na szczy-
cie mozna sie utrzymac wiele lat, ale wymaga to konsekwencji, determinacji i pokory. Jest to jednak

absolutnie mozliwe i tego sobie i Wam zyczymy!
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JESLIMYSLISZ 0 KARIERZE W BRANZY UBEZPIECZENIOWE )
MASZ PYTANIA LUB PO PROSTU SZUKASZ INSPIRAC!
ODEZWI1J SIE DO NAS.
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@ bezpiecznaperspektywa.pl/stowarzyszenie/

0 facebook.com/StowarzyszenieBezpiecznaPerspektywa/
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